Min skiss pa undervisningsupplagg

Inledning:
1. Skola: Bessemerskolan
2. Skolform: Gymnasiet
3. Kontaktperson och mail:

Anna Asbergh
Anna.asbergh@edu.sandviken.se

Beskrivning av upplagget:

4. Rubrik pa upplagget:
Handelsprogrammet’s Butik (metodrum)

5. Syftet och mal med uppldgget:

Inom ramen for UF startar, driver och avvecklar Handelsprogrammets ak 1:or s en fysisk
butik med kompletterande forsaljning och marknadsféring genom sociala kanaler under sitt
forsta ar pa programmet.

Det ar ett amnesintegrerat projekt i kurserna servicekunskap, branschkunskap,
entreprendrskap, praktisk marknadsforing 1 samt svenska 5.

| projektet tranas eleverna under trygga former de generella och handelsspecifika
kompetenserna samtidigt som de férbereds for att driva UF under arskurs 2, som for oss ar
obligatoriskt. Tyngdpunkten i de handelsspecifika kompetenser i detta projekt ar salj,
handlar och digital kompetens.

Elevernaiak 1 blir inledes vis indelade i 4 st ansvarsgrupper inkép och produktion-ledning-
marknadsforing och forsaljning och far sedan tillsammans arbeta fram en hallbar affarsidé
for klassens cirkulara butik, med fokus pa hallbarhet och hallbart mode

| och med att Bessemerskolans Handelsprogram ar certifierat, vilket innebar att det stalls
hoga krav pa utbildningen vad det galler digitalisering, och genom butiken sakerstaller vi att
elever redai ak 1 far kunskaper och:

. fardigheter i att anvanda IT pa ett ”situations-anpassat satt” bl a genom
digitala touchpoints samt salj och marknadsforing i sociala kanaler.
. forstaelse for handelns digitala transformation och de utmaningar och

mojligheter som ar forknippade med den, samt férmagan att formulera ett
foretags affarsstrategi dar hansyn tagits till digitaliseringens mojligheter
och utmaningar.

. forstaelse for olika kunders beteende och kundresa i det digitala
handelslandskapet och att kunna anvanda kunskapen i sitt
kundbemotande.
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J formaga att bemota och ge service till kunder pa ett medvetet och
individanpassat satt.

. formaga att utveckla en digital marknadsforingsstrategi, géra medvetna
kanalval och skapa relevant content i olika sociala kanaler.

a. Vad vill du uppna med uppligget?

Att eleverna ska fa en initial forstdelse for hur dagens handel fungerar och hur
det analoga och digitala hdanger ihop. Att skolan och dess undervisning hanger
med i samhallets utveckling och ar en del i handelns digitala transformation.

b. Vilken koppling har uppladgget till styrdokument och kunskapsmal?
Projektet med utbildningens metodrum kopplas mot kunskapskraven i
respektive kurs, men ocksa mot de krav som utbildningen har pa sig genom
certifieringen, de generella och handelsspeceifika kompetenser.

Berorda kursmal:

e FOormaga att omvandlaidéertill praktiska och malinriktade aktiviteter foratt starta ett
projekt eller fiktivt foretag. (Entreprendrskap).

e FOormaga att genomfoéraett projekt ellerdriva ett fiktivt foretag. (Entreprendrskap).

e Ledarskap och grupprocesser. | samband med det

behandlas problemldsning.(Entreprendrskap)

o Kunskaperom affarsutveckling, organisation och ledarskap samt om entreprendrskap
och egetforetagande. (Handel)

e FOrmaga att planera, organisera och utfora arbetsuppgifterinom handelmed varor
och tjanster. (Handel)

o Fardigheteriatt utformasaljstddsmaterial och séljande varuexponeringar. (Handel)

e FOrmaga att anvanda utrustning, material, redskap, tekniker och arbetsmetoderinom
omradet. (Handel)

e FOormaga att utféraekonomiskaberakningar, gorariskbedémningar och l6sa

problem. (Handel)

e FOormaga att samverkamed andra och kommuniceramed kunder. (Handel)

e Kunskaperom ett kundrelaterat och malinriktat saljarbete inom handelmed varor och
tjanster samt kunskaper om kommunikationsteknik. (Forsaljning och kundservice)

e Kunskaperom hur attityder, varderingar och férhaliningssatt paverkar forsaljnings-
och servicesituationer. (Forsaljning och kundservice)

e FOrmaga att planera, organisera och utféra arbetsuppgifterinom service och
forsaljning samt formaga att arbeta malinriktat och agera serviceinriktat. (Forsaljning
och kundservice)

6. Omfattning pa upplagget (exempelvis tid och antal tillfallen):
Under hela lasaret ak1. Men planeringen, grunden och storsta delen av arbetet
genomfors under skolans projektvecka, V43.

7. Genomfdrande —sa har gor vi (planering, genomfdérande, uppféljning):
Undervisande larare i respektive kurs planerar och arbetar tillsammans fram
upplagget for projektet.
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8. Ovriga medskick och tips till nAgon annan som ska genomféra uppligget:
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